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L'e-mailing: meilleur canal de marketing en période de 

récession?
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Emailvision

Campaign Commander: 
Service logiciel pour l’emailing e-commerce
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Plus de 1 000 Clients E-commerçants



Nombre de clients
Campaign Commander
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Q1



Nombre de campagnes e-mail opt-in 
envoyées (en milliers)
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Nombre de messages e-mail opt-in 
envoyés (en millions)
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Campaign Commander
Logiciel leader pour le marketing par e-mail 

E-commerce 2008 – Emailvision / Monalbumphoto.fr – 23 Septembre 2008



Le Service Logiciel Campaign Commander

Délivérabilité

Productivité

Personnalisation
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A/B Testing et 
Optimisation

Reporting et Analytics

Automatisation cycle 
de vie client
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Comment fidéliser les clients
avec Campaign Commander 
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avec Campaign Commander 



Monalbumphoto.fr: en quelques mots

Les Fondateurs 

Alexandre Bataille : Marketing & 
Finance

Pierre-Antoine Bataille : IT & 
Production

La Création de 

E-commerce 2008 – Emailvision / Monalbumphoto.fr – 23 Septembre 2008

La Création de 
Monalbumphoto.fr

Septembre 2004

Lancement du site web en 
Décembre 2004

Première levée de fonds en 2005



MonAlbumPhoto, comment ça marche ?

1. On télécharge et on installe 

2. On crée et 

on envoie 
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3. On commande 

et on reçoit son 

album imprimé



Un Album photo comme un vrai livre
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Une Stratégie de Niche Ambitieuse

Vision: devenir le meilleur spécialiste 
du livre photo
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La Promesse monAlbumPhoto.fr

Une prestation de haut niveau

Un logiciel facile et simple d’utilisation

Un produit fini 
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Un produit fini 

Un délai de livraison court

Un délai de réponse rapide grâce à un service 
clients réactif



Stratégie Marketing

E-mail 

Marketing

FIDELISATION

Paid 
Search

ACQUISITION

Réf 
Naturelle
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Génération de Prospects 

(e-mail opt-in)

Display 
AdsAffiliation

Fichier 

prospects 

et clients

e-mail

Conversion des prospects en clients

Ventes additionnels

Marketing Viral, Réactivation



Résultats marketing Acquisition
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Stratégie de Prospection par e-mail
Convertir les prospects en clients
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Exemples de campagnes e-mail 
de prospection
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Stratégie de Fidélisation par e-mail

Générer des ventes 

additionnelles des clients

Campagnes très rentables

Retour sur investissement élevé

Rappel de l’existence de 
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Rappel de l’existence de 

ses albums chez 

MonAlbumPhoto.fr

Créer un lien émotif et 

affectif



Exemples de campagnes de fidélisation
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Exemples de campagnes de fidélisation
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Production des Campagnes en 4 Etapes 

avec Campaign Commander
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avec Campaign Commander



Etape 1: Ciblage sur fichier 
clients/prospects

Critères de Ciblage:

Transactionnels (achats) 

Comportements (ouvert, click)
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Démographiques (Homme, 

Femme, adresse etc.)



Etape 2: Personnalisation avec contenu 
dynamique (perso images)
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Etape 3:
A/B Split testing pour optimiser l’offre
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A/B Split testing -Exemples
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Variation de la remise 
(10%, 20% et 30%)



A/B Split testing -Exemples

Couleur bleue
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Variation de couleurs



Etape 4: Analyse des résultats
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Pourquoi le choix de 
Campaign Commander d’Emailvision?

1. Gestion de la montée en charge

2. Délivérabilité (+95%)

3. Personnalisation
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4. Reporting/Analyse

5. Testing/Optimisation

6. Facilité d’Utilisation



slide 30

Merci

Nick Heys, Président et Fondateur Emailvision

Alexandre Bataille, Président et co-fondateur 

MonAlbumPhoto.fr

Contactez Nous 

au pour un demo

gratuit au:

01 41 27 27 17


